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Netinvestissement.fr
lance une nouvelle offre
d’affiliation
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entre 150 et 200 contacts. « Ce
chiffre est voué & doubler
voire tripler en présence de
publicités, selon les tests que
nous avons réalisés », assure
Karl Toussaint du Wast, co-
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tout en France. « Deux possi-
bilités s'offraient & nous : soit
ouvrir en interne nos propres
résequx, mais cette option
est onéreuse et chronophage,
soit chercher & vendre ces
coniacis et nous rapprocher,
dans les régions ou nous ne
sommes pas implantés, de
certains de nos confreres
qui manquent justement de
contacts et de visibilité »,
explique le cofondateur.
Mais attention, les affiliés
ne sont pas des franchisés.
« La notion d'indépendance
est trés importante, tient-il &
souligner. Il s‘agit d'un vrai
groupement d’intéréts, sans
contrainte administrative ou
procéduriere ». Les affiliés

autour de Marseille. « Notre
objectif est d’avoir une qua-
rantaine d’affiliés d'ici 2015
afin d’'obtenir un maillage
complet du territoire fran-
cais tout en permettant a
chaque affilié de conserver
un rayon de 200 & 300 km en
exclusivité », précise Karl
Toussaint du Wast. Mais ne

Karl
Toussaint du Wast
Metinvestissement.fr

« Lapport de business lié &
ces contacts est suffisamment
important pour que la colla-

« Cela va de I'étudiant qui
souhaite verser 1000 euros
dans un contrat d’assurance
vie au grand dirigeant d'en-
treprise qui posséde 300 000
& 400 000 euros de cash a in-
vestir », observe le cofonda-
teur de Netinvestissement.ir.

boration repose sur une base
gagnant-gagnant », explique
Karl Toussaint du Wast.
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